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PRESENTATIONSTEKNIK LATHUND 
 
 
PLANERING 

• BLIR OFTA STARKARE INTYCK OM LEVERANTÖRER/PARTNERS ÄR MED OCH PRESENTERAR 

• AVSLUTA INNAN KAFFE/LUNCH MED ETT ÄMNE PUBLIKEN KAN PRATA OM 

• ÖVA SÅ DU KAN INNEHÅLLET OCH INTE BEÖVER LÄSA INNANTILL 

• BLANDA TEXT, BILDER OCH GRAFER 

• PAPPER OCH PENNA SÅ PUBLIKEN KAN NOTERA 
 
 
 
TALA 

• TALA TYDLIGT 

• VARIERA TONLÄGE OCH VOLYM 

• TALA OM NÄR NÅGOT ÄR VIKTIGT 

• INVOLVERA PUBLIKEN – STÄLL FRÅGOR 

• DET VIKTIGASTE ÄR INTE VAD DU SÄGER – UTAN HUR DU SÄGER DET  (jag VET att detta fungerar!) 
 
 
 

KROPSSPRÅK 

• TYDLIGA HANDRÖRELSER 

• VISA MED HÄNDERNA 

• STÅ INTE STILL, GÅ OCH VISA, PEKA 

• ÖGONKONTAT MED PUBLIKEN 
 
 
 

INNEHÅLL 

• STORY TELLING 

• REFERERA TILL 3E PERSON OCH FÖRETAG 

• STÅ INTE STILL, GÅ OCH VISA, PEKA 

• NÄMN 3 POSITIVA FÖRDELAR, INTE FLER, INTE FÄRRE 

• BUILD – UPS, HISTORIEN FRAM TILL WOALA – PRODUKT/LÖSNING 

• ANPASSA USPAR TILL DELTAGARNA 
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